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32 RABOBANK ZAKELIJK

Advocaten in

Heerde

Laagdrempelig en goed
juridisch advies

Tijdens een vriendinnenweekend ontstond het idee om samen een
advocatenkantoor te beginnen. Het bleef niet bij een wild plan. Eind

vorig jaar openden advocaten Wilma Boer (33) en Linda van Schoon-

hoven (34) trots de deuren van hun eigen kantoor.
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de eerste stap gezet. Ik werkte al een paar jaar bij een
advocatenkantoor hier in de regio. Mijn toekomstplan
was dat ik eerst nog zou gaan werken bij een ander
groter kantoor en pas daarna wellicht voor mezelf be-
ginnen. Maar ik kwam erachter dat die tussenstap hele-
maal niet nodig was. Na een serie gesprekken over
onze dromen en doelen en hoe we cliénten wensen bij
te staan, was ik klaar voor een eigen zaak met haar.’

VAN VRIENDINNEN NAAR ZAKELIJKE PARTNERS,
IS DAT GEEN RISICO?

Boer: ‘Zeker, we hebben er allebei dan ook heel goed
over nagedacht. Onze vriendschap is immers iets heel
bijzonders.’

Van Schoonhoven: ‘Wij kennen elkaar al van de studie

Management Economie en Recht (MER) in Zwolle.
Direct op de eerste dag was er een klik. Na MER zijn
we allebei Rechten gaan studeren in Nijmegen. Ik had
Wilma nooit gevraagd als ik er niet heel zeker van was
dat het zou gaan werken. Ik wilde natuurlijk geen
jarenlange vriendschap op het spel zetten. Ik weet van
Wilma dat ze heel eerlijk is en zegt waar het op staat.
Dat is een hele goede eigenschap als je gaat samen-
werken.’

Boer: ‘Nu we eenmaal aan de slag zijn, vind ik het
vooral een voordeel dat we vriendinnen zijn. Omdat we
elkaar al zo lang kennen, voelen we elkaar goed aan.’
Van Schoonhoven: ‘We moeten er alleen nu wel op
letten dat we samen niet alleen maar zakelijke dingen
bespreken en doen.’

WAT GEBEURDE ER NA JULLIE
VRIENDINNENWEEKEND?

Van Schoonhoven: ‘We hebben in het begin vooral
gesproken over hoe we allebei aankeken tegen een
eigen kantoor. Welke cliénten kunnen we bijstaan en
op welke rechtsgebieden? Wat zou de uitstraling van
ons kantoor moeten zijn?’

Boer: ‘Het ideaal van ons allebei is een laagdrempelig
kantoor waarbij zowel de ondernemer als de particulier
zonder schroom naar binnen stapt voor een goed juri-
disch advies. Allebei wilden we een algemene rechts-
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praktijk. Klanten kunnen bij ons terecht voor juridisch
advies en rechtsbijstand op het gebied van onder meer
personen- en familierecht, strafrecht, aansprakelijk-
heidsrecht, arbeidsrecht, huurrecht en ondernemings-
recht.

Van Schoonhoven: ‘De tweede stap was om een locatie
te bepalen. We komen beiden oorspronkelijk uit deze
regio en we besloten dat we ons hier dan ook wilden
vestigen. We hebben toen een landkaart erbij gepakt en
daar alle advocatenkantoren op aangegeven en het ge-
bied dat zij bedienen. Zo ontstonden er lege plekken.
Deze zijn we gaan bezoeken. Toen we in Heerde een
ruim kantoor op een goede locatie vonden, gaf dat de
doorslag.’

Boer: ‘Toen ging alles ineens heel snel. We moesten
naar de notaris, Kamer van Koophandel en naar de
Rabobank.’

Van Schoonhoven: ‘We hadden in korte tijd een finan-
ciering nodig om onder andere de huur te kunnen be-
talen. De Rabobank schakelde snel waardoor we de
financiering op tijd rond kregen. Het was fijn om te
merken dat we direct vertrouwen kregen van de Rabo-

bank. Ook regelde de Rabobank direct voor ons een
rekeningnummer, zodat we verder konden met het pand
en de inschrijving bij de Kamer van Koophandel.’

WAT IS JULLIE AMBITIE MET HET KANTOOR?

Boer: ‘We zijn pas gestart dus onze eerste ambitie is

om het kantoor goed neer te zetten in de markt. We
hebben een vliegende start gemaakt doordat mensen
ons al snel wisten te vinden en door de goede contacten
met de notarissen en andere advocatenkantoren in de
omgeving. Uiteraard willen we ons netwerk graag nog
verder uitbouwen.’

Van Schoonhoven: ‘We zijn van plan om op termijn

een secretaresse aan te nemen en wellicht een stagiaire,
maar daar blijft het dan eerst ook bij.’

Boer: ‘We hebben niet de ambitie om een heel groot
kantoor te worden.’

Van Schoonhoven: ‘Dat zou ook minder passen bij de
laagdrempeligheid waar wij voor staan. Direct contact
met onze cliénten vinden wij erg belangrijk.’

Voor meer informatie over Boer & Van Schoonhoven
advocaten:www.bvs-advocaten.nl
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